
 

 

Referentie van een maakbedrijf uit het 
noorden in handgereedschappen: 
 

“Bewust hebben we niet de namen gegeven van de bij ons 
bekende potentiële en bestaande distributeurs. 
GrowProud heeft aangetoond dat met haar 
gestructureerde aanpak zij niet alleen de bij ons bekende 
distributeurs hebben gevonden, maar ook een heel aantal  
distributeurs die we nog niet kenden. Overtuigend is 
bewezen dat de aanpak klopt en effectief is!”. 

 

Wilt u nieuwe buitenlandse zakenpartners identificeren voor uw onderneming? 
 
Uit ervaring blijkt dat een lokale partner in buitenlandse markten vaak de meest succesvolle marktentree is. Maar hoe vindt 
u betrouwbare en goede buitenlandse zakenpartners? Wij helpen uw bedrijf en uw export managers aan nieuwe 
buitenlandse zakenpartners in bestaande of nieuwe exportmarkten. Van identificatie tot de eerste benadering. 

BUITENLANDSE ZAKENPARTNER SELECTIE 

  

DE BASIS VOOR EXTRA OMZET 

GrowProud identificeert potentiële zakenpartners 
 
We doorlopen de volgende stappen:  
Stap1: Opstellen ideaal buitenlandse zakenpartnerprofiel 
(agenten/distributeurs) tijdens de intake. 
Stap 2: Opstellen en bespreken long-list met profielen.  
Stap 3: Opstellen short-list (8-10) en benadering. U 
ontvangt een overzicht van de reacties van de benaderde 
potentiële zakenpartners van de short-list. 
U kunt dan zelf direct in gesprek gaan met buitenlandse 
zakenpartners die interesse hebben in samenwerking. 

 Tijdsbesteding en doorlooptijd 
 

 Intakegesprek: 1,5 uur; 
 Opleveren long-list 3-4 weken. 
 Benaderen geselecteerde potentiële 

zakenpartners op de short-list 3-4 weken; 
 
Contact 
 
Wij maken de groeiambities van bedrijven waar. Is uw 
interesse gewekt of heeft u nog vragen? We komen graag 
met u in contact om een vrijblijvende afspraak te plannen.  
 

Voor welke bedrijven? 
 
Potentiële zakenpartners in beeld brengen is voor bedrijven die: 

 Een (inter)nationale groeiambitie hebben; 
 Op zoek zijn naar goede buitenlandse zakenpartners;  
 Het verkoopapparaat alleen willen inzetten op serieus geïnteresseerde 

zakenpartners; 
 Gebruik willen maken van de kennis en ervaring van experts.  

 
Voor welke functionarissen? 
 
Onze dienstverlening is geschikt voor: ondernemers, directeur-grootaandeelhouders 
(DGA’s), algemeen, commercieel directeuren of salesmanagers. 
 

GrowProud buitenlandse zakenpartners identificeren en eerste benadering 


